E NOUS RECHERCHONS

Un(e) Technico-commercial(e) Export
Poste prés de La Rochelle (Charente Maritime)

SPARCRAFT"

Perfarmance Engineering

T r——— ——,

Sparcraft symbolise depuis 1962 I'excellence et I'innovation technique dans l'industrie nautique, se spécialisant dans la
recherche, la conception et la fabrication des mats, bomes et gréements de qualité.
Sparcraft exporte sur une trentaine de pays, principalement en Europe, mais aussi Asie et Afrique du Sud.

Passionné/e par la voile, envie de partager votre passion auprés de nos clients ?
REJOIGNEZ-NOUS !

VOS MISSIONS PRINCIPALES

Rattaché/e a la Direction Commerciale de Sparcraft,

- vous assurerez la commercialisation de produits Sparcraft a I'international Et prendrez en charge le développement du
chiffre d'affaires dans un contexte industriel ou de services a I'industrie.
- Suppléerez le Directeur Commercial dans les activités commerciales France et export.

VOS ACTIVITES PRINCIPALES

- Animer et développer le réseau de revendeurs/distributeurs étrangers et accroitre les ventes,
- Prospecter de nouveaux marchés et développer le portefeuille clients,

- Mettre en place des actions commerciales,

- Répondre aux appels d’offres et faire les devis et proposer des solutions techniques,
- Réaliser et suivre les ventes de produits et de solutions industrielles,
- Fidéliser les clients actuels et détecter et analyser de nouveaux besoins clients,

- Assurer le service aprés-vente (assistance technique),

- Informer, analyser, et reporter les retours marchés (analyse de chiffres d’affaires par typologie de marchés),

- Effectuer des déplacements 1 semaine par mois,
- Etablir et suivre les budgets.

LES COMPETENCES ATTENDUES

- De formation Bac + 3 minimum ou une solide
expérience dans la vente d’équipements nautiques

- Pratique de la voile

- Des compétences dans la vente, les techniques de
distribution ou la promotion de produits et
d’équipements liés au nautisme

- Une maitrise parfaite de I'anglais

- Pratique d’une autre langue appréciée

Poste Cadre
Salaire a négocier selon formation et expérience
Convention collective des industrie et service nautiques

13°™ mois - Comité d’entreprise
Télétravail possible

Des capacités d’argumentation et de conviction,

Le sens du service client

Esprit pragmatique et logique

Capable de travailler seul/e ou en équipe, et de facon
transverse

Savoir « sentir » le marché pour comprendre le besoin
des clients, anticiper et participer a des travaux de R&D
Maitriser I'outil informatique et numérique et savoir faire
des reporting et analyse

Adresser CV et lettre de motivation
par mail a ccoten@sparcraft.com
Annonce parue décembre 2024
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